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que é despertar

ara ser autor da
ropria vida?

"Despertar para ser autor da propria vida" é sobre tomar controle do

\ ’
N -~  proprio destino, vivendo de forma consciente e intencional. Despertar é

- - reconhecer e assumir a responsabilidade pelas préprias escolhas, acoes
. ~  eresultados, ao invés de se deixar levar passivamente pelas

circunstancias ou pela vontade de outros.

Ja parou para pensar que vocé é o principal responsavel pelo o rumo
dasuavida? Existem, claro, inGmeros fatores que irdo orientar a sua
jornada, como seus responsaveis, a propria escola e até mesmo seus
colegas. Mas, na histéria da sua vida, é importante ser vocé quem
segura o lapis e traca a escrita.

Ajornada Despertar para ser autor da propria vida traz as ferramentas
necessarias para que voce crie realidades possiveis para si mesmo e va
o) além, entendendo como expandir o seu verdadeiro potencial. Aqui,
) vocé terd a oportunidade de testar seus conhecimentos, refletir sobre si
O ) mesmo e os elementos ao seu redor, conhecer novas formas de encarar
.~ seussonhos e exercitar conceitos para viabilizar ideias. Sua jornada para
despertar para ser autor da prépria vida comeca com esse caderno de
exercicios e conceitos que chamaremos de planner.
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Vamos entender o Planner Despertar?

Existem varias formas de planner, algumas voltadas
para a organizacao de tarefas, outras para o
planejamento de ideias e projetos. O que elas'tém
em comum é seruma ferramenta para projetar o
futuro através de acoes; objetivosemomentos de
aprendizagem, permitindo que vocé tome controle
da criacdo e direcao de sua jornada pessoal! Este
planner te ajudara a navegar o contetido dos
moddulos Despertar, além de ser um espaco para
que vocé possa refletir e fazer anotacgoes sobre sua
visao, pensamentos e observacdes sobre os
conteldos desenvolvidos ao longo dessa jornada de
autodescoberta pessoal e profissional.

Ok, mas como é isso na pratica?

AJornada Despertar foi pensada para ser explorada livremente através de
oito médulos. Dessa forma, é possivel que o(a) professor(a) siga com o
contelido de maneira sequencial (1, 2, 3, 4..) ouindividual e esporadica, sem

seguir uma ordem especifica. Cada um dos oito médulos segue um propésito
para contribuir com o seu desenvolvimento pessoal e profissional,
exercitando o pensamento autorreflexivo e trabalhando conhecimentos
fundamentais para te equipar com as ferramentas necessarias para que vocé
navegue pelos rumos que escolher seguir, tirando o melhor de cada
oportunidade. Conheca os oito médulo da Jornada Despertar:
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Despertar Despertar para Despertar para Despertar para
meu eu explorar o territorio projetar meus descobriramanhas
das aptidoes. sonhos. inexplorados.
\. RN J U \. J
Despertar Despertar para Despertar para Despertar para
projetar criar impactare expandira
ideias. possibilidades: transformatr inteligéncia coletiva.
realidades.
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Agora que voceé ja entende
como funciona o planner e
os modulos, hora de iniciar
sua Jornada Despertar!
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Meu nome é:

rylie Top 3 redes sociais

» Depois do ensino médio eu vou...
2 do momento sdo...

@‘ Top 3 influenciadores

Em 5 anos eu me vejo... :
o queeu sigo:

Uma frase sobre expandir a inteligéncia coletiva que me inspira:
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Em uma palavra,
despertar para expandir a inteligéncia coletiva é..

Algo que criei Algo quie criei com Uma ideia de

== sozmho meusam:gos negoc:o
Alguem parda criar 53 O Alguem para investir /’ Alguém que compraria
um negacio: nessa ideia: essa ideia:

C| Pensando em expandir a inteligéncia coletiva, cole imagens
recortadas e desenhos nos campos abaixo para responder!

Hoje eu sou... Despertarei para ser...



Expandir a inteligéncia coletiva envolve entender, adaptar e reagir a feedbacks sobre
projetos criativos para aprimorar ideias colaborativas. O objetivo é combinar mentes
estratégicas e analiticas para polir e aperfeicoar suas propostas, tornando-as mais
eficazes e impactantes. Hora de moldar ideias em conjunto!

Ao expandir a inteligéncia coletiva, vocé podera desenvolver uma apresentacao eficaz e
coletar feedbacks valiosos. Com a ajuda da equipe, vocé podera pensar em estratégias e
explorar todos os caminhos possiveis para seus projetos.




\Contextualizar

NN N\

Para entender como pensar sobre a relacao entre propésitos e oportunidades, vamos
introduzir e contextualizar conceitos para que vocé possa iniciar seu caminho com o pé
direito. No médulo Despertar para expandir a inteligéncia coletiva, vocé terd a oportunidade
de abrir os olhos para como partir de propésitos comuns para desenvolver ideias em negécios.

Ja pensou em desenvolver suas
ideias em grupo?

Apesar de muitas ideias de empreendimentos surgirem de paixdes de uma lnica pessoa,
trabalharem grupo é uma realidade comum ao mercado de trabalho. Assim, saiba que
desenvolver uma mentalidade empreendedora que seja analitica e boa em resolver
problemas é essencial. Ela te ajuda a enxergar oportunidades coletivas e a aproveitar o
poder do autoconhecimento. Juntos, vocés podem criar estratégias e planejar em equipe,
combinando diferentes perspectivas para ideias que realmente funcionam.

Quer descobrir o poder de um objetivo comum em projetos coletivos? Confira o caso do
Duolingo, que revolucionou o aprendizado de idiomas, no artigo “10 inovacoes que
transformaram a educacao” por Luis Von Ahn.

10 inovacgoes que transformaram a educacao

O Duolingo foi criado com um iinico objetivo: usar o poder da tecnologia para levar educacdo de qualidade
para todo o mundo. Comegamos com o ensino de idiomas, mas o nosso trabalho ja é muito maior do que
isso: desenvolvemos um teste de proficiéncia de inglés sob demanda, produzimos podcasts premiados,
langamos o Duolingo ABC para ajudar criangas a aprenderem a ler, e fizemos tudo isso criando conteiido
que é igualmente divertido e eficaz.

Desde o nosso langamento 10 anos atras, continuamos a testar e analisar nossos métodos de ensino e
avaliagdo para garantir que os cursos que oferecemos sejam gratuitos, divertidos e eficazes— como
ilustrou o nosso-estudo recente que mostra como aprender frances.ou espanhol no Duolingo pode trazer
resultados comparaveis.a estudar em uma universidade americana. A nossa equipe conta com algumas
das mentes mais brilhantesdaeducacdo e da tecnologia e, juntos, ja revolucionamos muitos dos aspectos
do aprendizado online. Esses sdo apenas alguns dos avancos mais empolgantes que fizemos nessas dreas
nos tltimos 10 anos!



Dividimos o aprendizado em pedacinhos:

Langado em 2012, 0 Duolingo viu nos smartphones uma forma de tornar o
aprendizado divertido e acessivel, transformando momentos livres em
oportunidades de educagdo com li¢oes em formato de jogo. Em apenas um ano,
80% dos usudrios ja utilizavam o aplicativo em seus celulares.

A Incubadora nos permitiu aumentar a nossa oferta
de cursos de forma rapida e eficiente:

Ndo é facil desenvolver um c urso inteiro de idiomas do nada! A Incubadora
Duolingo permitiu que voluntarios globais contribuissem para a criagio de cursos
variados, até de idiomas raros. Agora, com mais de 100 cursos desenvolvidos
internamente, a criagdo de um novo curso leva pelo menos 9 meses.

Criamos um negocio sem cobrar pelo conteiido:
Além da versao gratuita com ads, langamos uma versio em que o pagamento
funciona apenas para remover aniincios, sem cobrar pelo conteiido.

O Duolingo English Test construiu o futuro dos testes de alto impacto:
No langamento do Duolingo English Test em 2016, combinamos inteligéncia
artificial e supervisdo humana para desenvolver um teste de aptiddo tdo rigoroso
quanto os testes de aptiddo de idiomas, capaz de cumprir os altos padroes de
seguranga do setor, garantindo a confiabilidade do teste.

Criamos a nossa propria tecnologia de

aprendizado de maquina para personalizar ligoes:

O Birdbrain analisa 500 milhoes de exercicios didrios no Duolingo para
personalizar ligoes, adaptando-se ao nivel e progresso de cada usudrio,
destacando-se como um modelo inovador em tecnologia educacional.




Fizemos com que o aprendizado se tornasse uma experiénciasocial:

Para tornar o Duolingo mais empolgante, introduzimos funcionalidades sociais
como as Ligas, onde usudrios competem por XP semanalmente, e o Kudos, langado
no inicio de 2020, que permite celebrar as conquistas dos amigos, aumentando a
motivagdo através de interagoes positivas.

O nosso podcast de espanhol foi uma ferramentade
aprendizado pioneira para a categoria:

Em 2017, 0 Duolingo estreou seu podcast para quem aprende espanhol,
combinando historias reais e narragio em inglés para garantir compreensao,
oferecendo uma abordagem inovadora e acessivel para alunos intermediarios.

Ja fizemos milhares de ajustes nos nossos produtos,

alguns pequenos, outros grandes:

Em 2017, 0 Duolingo introduziu uma ferramenta de experimentagao, realizando
centenas de testes A/B em suas plataformas, de mensagens motivacionais a novos
recursos, garantindo que cada atualizagdo beneficie tanto o negécio quanto os
usudrios.

Revolucionamos a forma como as marcas podem (e devem) usar
plataformas sociais para se conectar com o piblico:

Nosso TikTok, visto como "sem freio", reflete uma estratégia bem definida pela
nossa equipe global de midias sociais, que redefiniu a presenga de marcas no
TikTok, focando em entretenimento, engajamento comunitirio e nossa missdo de
tornar o aprendizado divertido. E Dua Lipa, se estiver lendo, o Duo sente sua falta e
espera uma resposta!

Usamos a tecnologia de converter texto em audio para

darvozes aos nossos personagens e utilizd-las em nossos cursos:
Introduzir a Lili, a Zari e outros personagens do Duolingo foi apenas o comego;
para dar-lhes personalidades tinicas e melhorar a didatica, fizemos audigoes ao
estilo de Hollywood para suas vozes em todos os idiomas ensinados. Em seguida,
aplicamos aprendizado de maquina para criar vozes de texto para audio que se
adaptam a qualquer fala.




Fizemos muitas mudancas incriveis nos nossos produtos nos tiltimos 10 anos, e isso é sé o comecgo! Fique de
olho para saber das proximas inovacgoes no nosso aplicativo de idiomas, no Duolingo ABC e, em breve, no
nosso aplicativo de matematica!

(Trecho,adaptado de “As maiores inovacoes tecnolégicas do Duolingo”)

@ Rotina de pensamento: Tomando Nota—uma rotina para distinguir
= ideias e identificar questionamentos emergentes.

A Rotina de Pensamento “Tomando Nota” foi desenvolvida pelo Project Zero, da Harvard
Graduate School of Education, e tem como objetivo otimizar a memoria e te engajar com as
ideias propostas ao focar em entender a ideia central do texto e suas distintas nuances e
problematicas. Vamos usar Tomando Nota para analisar o estudo de caso do
desenvolvimento do propésito empresarial do Duolingo!

Apos a leitura do texto, escolha uma das questdes a seguir para desenvolver uma reflexao
sobre o tema e “tomar nota” de algo que te chamou atengao com base em:

@ Qual o ponto principal do texto?

@ O que, do propésito apresentado, vocé achou desafiador ou dificil de entender?

@ Qual ambito do propésito vocé gostaria de aprofundar ou debater com seus colegas?




Lembre-se: esse é um momento de reflexao individual. Por isso, releia os textos quantas
vezes for necessario.

(Rotina de pensamento adaptada de Project zero — Harvard Graduate School of Education. Take Note: A routine
for distilling ideas and identifying emerging questions, 2019)

Pensando propositos e

mapeando ideias
.\

Propor uma ideia de negécio pode ser um
desafio, mas com a técnica certa, tudo
fica mais facil! Uma ferramenta para te
ajudar aliberar a criatividade coletiva é o
brainstorming, ou "tempestade de ideias”,
que funciona juntando uma equipe para
que debatam juntos solucoes e
inovacoes. Esse método ajuda a construir
um plano viavel e coeso, e auxilia a
expandir sua rede de contatos
(networking) e o pensamento coletivo.
Focados em um objetivo comum, vocés
descobrirao as melhores maneiras de
transformar ideias em realidade.

Apesar do nome “diferente”, o
brainstorming esta presente no dia a dia
das pessoas em diferentes cenarios em
que haja o desenvolvimento de ideias em
grupo. A diferenca'&que, dentro do
brainstorming, foram criadas
metodologias para otimizar esse
processo e torna-lo mais eficaz.




Sintetize em uma frase o que vocé entendeu do texto que acabou de ler:

Para usar a ferramenta de brainstorming efetivamente, existem varias metodologias
estruturadas que incluem passos para ajudar a aumentar a criatividade e a capacidade de

resolver problemas. Confira:

Indicar um objetivo:

Iniciar com a clara definicao do que se
pretende alcancar como
brainstorming. 1sso orienta a discussao
e mantém o foco da equipe.

Indicar e elencar ideias:
Estimular a livre expressao de
sugestoes e solucoes para os desafios
e problemas levantados, seguida pela
organizacao dessas ideias de maneira
que todas sejam consideradas.

Analisar os desafios

e problemas:

Reconhecer e discutir os obstaculos e
questoes que precisam ser superados,
permitindo uma compreensao
compartilhada das dificuldades
enfrentadas.

Elaborar um plano de acao:

a partir das ideias propostas, formular
um plano concreto para a
implementacao das solucoes
escolhidas.




Conheca, a seguir, trés opcoes interessantes de técnicas debrainstorming que podem te ajudar a
pensar ideias em grupo:

Speedstoyiming

Um pequeno grupo (entre cinco e seis pessoas) devera se reunir, cada
integrante’portando uma folha de papel ou caderno e uma caneta. Cada
integrante terd, simultaneamente, cinco minutos para escrever uma
ideia. Dado o tempo, a folha ou caderno é passado para o integrante ao
lado direito, que terd mais cinco minutos para construir uma nova ideia
a partir da ideia que recebeu e assim o processo se repete até concluiro
ciclo. O objetivo é que, ao final, todos tenham ideias que conversem
entre si e sejam coerentes com o propdsito do grupo, para que, assim,
possam escolher a melhor solucdo coletivamente.

Brainwritin

[/

O foco inicial dessa técnica é a criacao de ideias individualmente acerca
do objetivo do brainstorming, para entao compartilha-las com o grupo.
O objetivo é incentivar a criatividade individual e evitar que as ideias
sejam condicionadas pelo pensamento coletivo desde seu inicio,
possibilitando um volume maior de ideias, bem como perspectivas mais
Unicas a serem apresentadas como solucoes.

Essa técnica funciona para facilitar o pensamento livre de julgamentos e
barreiras sociais. Isso porque o foco é que as ideias sejam sugeridas de
maneira andnima. Cada integrante devera escrever, em um papel ouem
alguma plataforma digital que permita ocultar sua identidade, sua ideia
ou solucao para o que esta sendo pautado no brainstorming. Em
seguida, todos |éem e tomam decisoes a partir do que foi apresentade,
sem julgamentos. O objetivo éique tudo seja compartilhado sem viés,
permitindo que todos se expressem verdadeiramente, criando um
ambiente propicio para a inovacao e a diversidade de pensamento.




Hora de colocar em pratica:
Chuva de solugoes

Chegou o momento de soltar a criatividade coletiva com o brainstorming! Na experiéncia "Chuva
de Solugoes", vocé e seu grupo focarao em um problema real. Juntos, vocés deverao pensar em
solucdes praticas que facam sentido para todos, usando suas vivéncias como inspiracao. E a chance
de unir forcas, aprender uns com os outros e criar algo realmente (til e inovador. Juntem-se/para
fazer essa chuva de ideias transbordar solucoes incriveis!

Lembre-se: a ideia é que a solugdo encontrada possa ser encarada como um negocioCom isso em mente,
confira cuidadosamente as orientagoes a seguir:




P| el 20 para <<
ano de ac rideias

> > em SOIugaes

O que precisamos fazer para transformar a ideia em solugdo?

Meta Prazo

Sera possivel transformar

Assim, até o prazo ~ O -
a ideiaem solucao.




“O trabalho em equipe comeca pela
construcao de confianca. E a Unica
maneira de fazer isso é superar nossa
necessidade de invulnerabilidade.”

— Anne Franhk




Problematizar

Para transformar desafios-em.oportunidades a partir de um raciocinio coletivo, chegou o
momento de identificar caminhos e problematizar pontos para que sua jornada forme um
propésito. Aqui, vocé terd a oportunidade de explorar solucoes para se comunicar com o

publico-alvo junto a seus colegas.

Vendendo uma ideia
\

Ja pensou em como dar um up na inteligéncia
coletiva e levar a ideia de negdcio para outro nivel?
Depois de pensar coletivamente uma solucao com a
"Chuva de Solugoes"”, é importante entender como
vender essa ideia. Isso significa dominar ferramentas
de persuasao para mostrar ao seu ptblico—nao sé
ao seu publico-alvo, mas também aos stakeholders,
que incluem investidores, parceiros e até sua equipe
— o valor real do que sua equipe esta oferecendo.
Preparados para comunicar suas propostas de
forma clara e cativante? Vamos transformar
interesse em engajamento e fazer sua ideia decolar!

Identificar quem sera beneficiado por um
projeto ou solucao é essencial para entender e
desenvolver sua ideia. Uma maneira de fazer
isso é analisando o problema e quem seria
afetado pela solucao criada na experiéncia de

aprendizagem “Chuva de solugoes”. Para definir
esse publico de forma eficaz, siga cinco passos
simples e preencha os espacos destinados de
acordo com o direcionado:



@ Conheca o mercado

Entender como funciona o mercado em que o seu negécio se enquadra é um
passo primordial para identificar o ptblico ao qual ele interessa. Isso pode ser
feito a partir de analises de concorrentes e os clientes que frequentam ou
consomem esses concorrentes.

Outra forma é pesquisar por artigos e reportagens sobre o tema ou acessar as
redes sociais para entender o que o publico esta falando sobre esse mercado. Nao

se esqueca de considerar, em suas pesquisas, fatores sociais, ambientais,
culturais e tecnolégicos que podem influenciar no desempenho da sua empresa.

€ Aprofunde e alinhe o problema que o seu negécio soluciona

Isso ja foi desenvolvido no brainstorming da experiéncia anterior! O momento
servird entao como uma forma de delimitar os desafios que podem ser superados a
partir da solucao proposta.

Oideal é que esse tipo de informacao esteja na ponta da lingua e sempre presente
no pensamento de todos os integrantes do grupo. Isso porque, além de incentivar
para que se desenvolvam melhorias ou até mesmo novas propostas de negécio,
também é um forte argumento e objeto de andlise para entender e convencer o
publico interessado na eficacia da solucao estabelecida.

7 7
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€©) Colete dados e analise

Para além de pesquisar, é importante ter uma escuta ativa. Por isso, conhecer seu
publico-alvo envolve a coleta de dados. Em outras palavras, é importante ouvir
diretamente as pessoas que vocé entende que possam estar interessadas no
projeto ou solucao proposta, para tirar a prova de que fazem parte, de fato, do
grupo alvo e também para entender mais a fundo como a sua ideia pode beneficiar
todas as partes envolvidas.

Para concluir com mais clareza essa etapa, é possivel usar de ferramentas de
pesquisa como:

Questionarios Enquetes Entrevistas Podcasts Redes sociais

(Marque as ferramentas que usou acima e use o espago abdixo
para pontuar o que o grupo observou com os dados coletados)

() Categorize o pitblico-alvo

Crie categorias de elementos em comum a partir das observacoes feitas nas etapas
anteriores. Isso podera envolver elementos como:

Além disso, busque pontuar elementos mais caracteristicos do seu nichede mercado em
especifico, podende.considerar até mesmo habitos e gostos como.parte da categorizacao.




© Aumente o seu repertério

agora que ja é possivel delinear o pablico-alvo e suas caracteristicas, é chegado o
momento de verificar as informacoes e adicionar dados ao seu repertoério.

Essa etapa pode ser desenvolvida com base nos dados coletados até entao, somados
a estudos e pesquisas disponiveis em sites como o Google Analytics ou a Plataforma
Lattes. E o momento de aprofundar e garantir que nao deixou nada passar!

Ao entender quem é o publico-alvo do tipo de negécio proposto, também precisamos criar
maneiras para alcancar esse grupo. Uma forma coerente de fazer isso é estabelecer um plano de
marketing, que mapeia estratégias de engajamento para que a ideia chegue a quem se destina.

Pensar em estratégias de marketing —ou plano de marketing — pode parecer um bicho de sete
cabecas, mas vocé se surpreenderia com quantas formas de marketing vocé ja consome no dia
adia!

Existem varias maneiras de promover uma marca ou produto, cada uma adequada para um
objetivo especifico. O marketing de produto, por exemplo, foca em mostrar as funcionalidades
e beneficios de uma solucao para o publico certo. A ideia é realcar a solucao, aumentar seu
apelo no mercado e garantir uma vantagem competitiva sobre a concorréncia. Esse tipo de
marketing afia suas habilidades de pensar em estratégias inovadoras e realizar analises
criticas— ferramentas de ouro para qualquer empreendedor ou gestor.



Hora de colocar em pratica:
Itinerario de cohexao com a audiéncia

Para que 0'seu publico conheca sua solucaossua equipe precisa de um Plano de Marketing!
Entender o mercado e seu plblico é indispensavel para sua solugao, seja ela uma campanha de
conscientizacdo ou um émpreendimento sem fins lucrativos. Com a experiéncia "Itinerdrio de
conexdo com a audiéncia”, sua equipe tera a oportunidade de identificar o nicho perfeito para a
solucao elaborada durante a "Chuva de ideias”. Use as taticas de marketing de produto para
desenhar o plano de marketing e fazer a ideia decolar. Confira as orientacdoes com atencao e
prepare-se para conectar com seu publico de forma eficaz e criativa!




@ Pensem cuidadosamente e elaborem um posicionamento de empresa:
Pensem cuidadosamente e elaborem um posicionamento de empresa: usando a tabela
desenvolvida na etapa anterior, vocés deverao refletir como querem que a empresa seja
vista pelo publico e preencher os campos restantes:

Valores da empresa— Qual o conjunto de principios morais e
éticos que definem a forma pela qual a empresa é conduzida?

Visao dos objetivos a longo, médio e curto prazo— O que a
empresa espera alcancar?

Missao da empresa— Por qual motivo a empresa foi criada? O que
esperaresolver?

© Criem uma estratégia de marketing de produto:

A partir dos pontos definidos na tabela da solucao, pensem em como apresentar a sua
9:1} solucdo para o puiblico interessado focando na solucio proposta. E o momento de

exercitar a criatividade e buscar uma narrativa que possa impactar os espectadores! Para

criar uma estratégia de marketing de produto, use as paginas pontilhadas ao fim do

moddulo e estabeleca uma maneira de apresentar com clareza:

Qual o proposito da solucao e da empresa?

De que forma as pessoas podem se beneficiar a partir dessa solucao?

Como essa solucao funciona na pratica?

Apresentem a solucao para os colegas da turma a partir do que foi elaborado na
estratégia de marketing. Aqui, o grupo devera considerar os colegas como o publico-alvo.

E (® Apresentem e compartilhem o que foi elaborado:
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Nossa empresa se chama...

Nosso piblico-alyo
é composto por..

Nossa maior desafio é...




E composta pelos estudantes...

A missaoda
nossa
empresa é...

N—e’

Avisaoda
nossa
empresa é...

valores
sao0...




“Unir-se € um comec¢o, manter
a unido € um progresso, e
trabalhar juntos é o sucesso.”

— Henry Ford




- V-3
Protagonizar @
para ser autor da propria vida

Para ser autor da prépriavida,éimportante desenvolver solucoes que possam ser aplicadas na sua
realidade. E hora de criar caminhos possiveis para protagonizar sua histéria a partir do
compartilhamento de ideias de forma convincente e eficaz. Agora, vocé terd a oportunidade de
consolidar sua solucao em um negdcio e apresenta-la em um pitch.

Ferramentas de autoracao
\

Expandir a inteligéncia coletiva pode parecer
um labirinto sem as ferramentas certas! Aqui

entram as ferramentas de autoracao, que
ajudam a preencher e visualizar as lacunas que Vocé conhece alguma outra

normalmente tomaria mais tempo e esforco. ferramenta de autoracgdo?

A palavra "autoracao” vem da ideia de autorar a
criacao de um contelido. Com isso, pode ser que
vocé ja esbarrou em algumas dessas
ferramentas, seja navegando por sites ou
usando aplicativos. O Canva — plataforma de
design gratuita—e até mesmo as redes sociais
sao exemplos praticos dessa possibilidade.

Montar um negodcio viavel em equipe é como juntar um grupo para alcancar um objetivo
comum. Mas, para realmente decolar, vocé precisa do apoio externo de investidores e outros
stakeholders interessados no avanco do projeto. Aqui, podemos considerar seu pablico-alvo,
investidores potenciais, funcionarios e parceiros que podem ajudar o negécio a crescer.

Vocé sabe o que é pitch?
Podendo ser traduzido livremente como "tom", trata-se da apresentacao
verbal objetiva de umaideia. Ou seja, dd o "tom" da ideia geral de uma

proposta, projeto, solucao ou empreendimento.




Imagine que vocé tem s6 um
minuto no elevador com alguém
que poderia mudar o rumo do seu
negocio: o que vocé diria? Isso é o
pitch de elevador!

Em até 60 segundos, vocé tem a
chance de apresentar sua empresa e
solucao de formaclaraedireta,
destacando os pontos cruciais que
interessam a potenciais investidores.
Aideia é focar no que realmente
importa para captaraatencaoeo
interesse do seu publico. Para isso,
vocé devera considerar e pontuar:

Ap6s compreender como alcancar
o publico-alvo na experiéncia
“Itinerario de conexdo coma
audiéncia”, vocé conta com melhor
preparo para polir suas propostas
e apresenta-las de maneira
objetiva e eficiente. Mas, para
conquistar possiveis investidores e
parceiros ao apresentar um pitch
de elevador, além de treinar suas
habilidades de comunicacao e
persuasao, é preciso conhecer o
negdcio que vocé apresentara.

.
i ’!.F\f“\r,,'

e

..... T ] T



Entendendo o modelo de negocio

Elaborar um modelo de negécio é como desenhar um mapa para entender e visualizar sua solucao!
Usando um canvas, vocé e seu time colocam todas asinformacoes-chave sobre o negécio para que
todos entendam bem o que o projeto envolve e como ele vai funcionar. Alex Osterwalder, criador
dessaferramenta, indica os 9 campos a serem ptreenchidos ao elaborar um modelo de negécio:

Segmento de mercado:

Sua ideia contempla
qual tipo de mercado?

Propostadevalor:
Do que se trata o negdcio a ser
desenvolvido? Qual sua ideia?

Canais de distribuicao:
Em qual meio seu produto
alcancara o cliente final?

Exemplos:
vestuario, limpeza,

estética, etc.

Relacionamento com clientes:
Quais serao os pontos de
contato com o consumidor?

Exemplos:
uma loja de kit festa

tematica para aniversarios
e outros eventos.

Fontes de receita:
Qual a origem dos recursos do
seu neg6cio?

Exemplos:
venda pelas redes sociais

com entrega via aplicativo
de delivery.

Recursos principais:
Quais recursos sao essenciais
paraasuaempresa?

Exemplos:
DM do Instagram ou

atendimento apenas
via WhatsApp.

Atividades-chave:

Qual a atividade principal
da empresa?

Exemplos:
venda de bombons

gourmet e outros itens
estruturados em kits

Exemplos:
venda de um ou mais

produtos, fornecimento de
um servico

Principais parcerias:
Quais parcerias sao
fundamentais?

Exemplos:
fornecedores

Exemplos:
equipe para mao-de-obra,
ingredientes, etc

Estruturade custos:

Quanto custa a estrutura do
seu empreendimento?

Exemplos:
considere o valorda

compra dos insumos,
mao-de-obra, contas

A partir das ideias desenvelvidas ao longo do médulo Despertar para expandir a inteligéncia
coletiva, vocé e seu grupo ja possuem todas as ferramentas necessarias’para organizar seu
empreendimento e construir um pitchde elevador para apresentar sua solucao na feira de ideias da
turma: a Expoldeias!




Hora de colocar em pratica:

Expoldeias
"

Chegou o momento da grande final do médulo Despertar para expandir a inteligéncia coletiva
com a experiéncia "Expoideias"! E hora de juntar todos os conceitos abordados e mostrar o que
VOCé e seu grupo conseguiram criar. Preparem-se para impressionar ao apresentar o pitch de
elevador da sua solucao para toda a turma. Confira cuidadesamente as orientagdes a seguir e
arrase na apresentacao!




Qual o produto/servigo que sua empresa oferece para solucionar tal
problema?

Qual o0 seu modelo de negdcio (como a empresa entrega a solucao
parao problema)?




Qual o piblico-alvo da empresa?

Quais os diferenciais do seu negdcio em relagao aos concorrentes?

© Criem umdiscurso persuasivo:
@:‘ Elaborem um discurso de apresentacio da solucio desenvolvida pelo grupo. E importante
— que o discurso aborde todos os 5 pontos apresentados no slide de apoio visual criado e que
seja elaborado de maneira a gerar o interesse dos stakeholders no seu negécio.

Nossa empresa se chama e foi criada para

solucionar

.Que éum

problema recorrente para o publico . Nossa solucao ocorre

usando/a partir de

. Eonosso principal

diferencial é

® Expoldeias:

Chegou o momento de apresentar o seu pitch de elevador na feira de ideias, a Expoldeias!
Toda a turma devera estar reunida para assistir as apresentacoes de ideias. Usem um
monitor ou alguma forma de projecao para apresentar o slide de apoio visual e se
organizem para apresentar a solucao da melhor forma em até um minuto de duragao.

Lembre-se: toda a apresentacao nao devera passar de um minuto de duracao.
Por isso, é imprescindivel que todos os pontos sejam abordados de maneira
eficiente, interessante, convincente e objetiva.
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Match com Especialistas

Para continuar sua jornada sobre construir propositos coletivamente, confira esses
especialistas no assunto e dé match nas redes sociais!

& Q Luis Rasquilha

Luis Rasquilha -z

CEO at Inova - TrendsInnovation Ecosystem; Board Member/
Non Executive Director (NED) - Mercur, Brazil & NTT Data,
Brazil; Advisor - AMARNA Vida; Professor - FIA, FDC, HIAE,
ESALQ/USP. Specialist in Strategy (HBS).

Ecossistema Inova « Harvard Business School Online
|

- + de 500 conexdes

T
o Enviar
Lo JEIRIDIO)

Sobre

CEO at INOVA TrendsInnovation Ecosystem (Global Trends Research,
Inova Consulting, Inova Business School, Inova Online, Inova Publishing,
Strategy, N.O.M.A.). Board Member/Non Executive Director (NED) at
Mercur, Brazil & NTT Data, Brazil. Advisor at AMARNA VIDA. 1... veja

@ Principais competéncias
Parcerias estratégicas - Gestdo de inovagso «
Estratégia

Em destaque

Link

(— Q Rachel Maia

Rachel Maia s
Empresaria & Conselheira Adm. Vale, GPA e Pacto Global ONU

m Top Voice

GPA « Fundagéo Getulio Vargas
Sao Pauls Paul

—
A Enviar
GERTED (- .

As pessoas que seguem Rachel também seguem

Mario Sergio Cortella
itor e Fi > at MSCortella

a, Rafael

( Seguir
~

Sobre

Fundadora e CEO da RM Consulting, empresa focada em Impacto Social
e Ambintal. Rachel Maia, foi CEO da Lacoste, Pandora, Tifanny & Co. e
entre outras organizagdes

Atualmente Presidente do Conselho de Administragéo do Pac.

L ® <

(— Q Cristina Junqueira

Cristina Junqueira @ -
Co-Founder at Nubank

m Top Voice

Usuario seguido por Isabella Gil Nunes e Jéssica Gomes

—_—
G (-5 0
idades @

sidore

Pul 'S Comentarios Videos Imagens

A S&P Global Ratings, uma das agéncias de classificagdo mais
relevantes do mundo, elevou o rating de crédito da Nu Financeira para
'BB' na escala global e para grau de investimento 'brAAA' na.. veja mais

i Nu Videocast | Credit Underwriting |
Nnu Concesséo de Crédito

® <
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‘A forca da equipe esta em cada
membro individual. A forca de
cada membro esta na equipe.”

— Phil Jackson




Desperte para refletir, anotar, criar, trabalhar em conjunto!
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